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Rozmowa z Henrykiem Kaminskim, Prezesem Zarzadu Grupy Kon-Plast Sp. z o.0.

Historia firmy Kon-Plast siega poczatku lat dziewieédziesigtych, kiedy to
brak dostepnos$ci na rynku artykutéw z tworzyw zainspirowat witascicieli
do zatozenia przedsiebiorstwa. Aktualnie firma specjalizuje sie w produkcji
artykutéw do wyposazenia lokali handlowych, oferujac kosze sklepowe,
listwy cenowe, ramki, stojaki plakatowe i wiele innych akcesoriéw. Jak
podkresla Henryk Kaminski, Prezes Grupy Kon-Plast - sieci handlowe
tworzac hybrydowy system sprzedazy muszg w szczegblny sposéb zwrécié
uwage ha materiaty promocyjne do ekspozycji swoich produktéw,
skutecznie przyciagajac uwage klientéw i wptywajac na decyzje zakupowe,

nosci i jak przedsiebiorstwo zmienito sie

na przestrzeni minionych trzech dekad?
Firme zatozytem w 1992 roku wraz z mat-
zonka. Poczatki byty dos¢ trudne, tym bar-
dziej, ze rozpoczynatem swojg dziatalnosé
w okresie duzych przemian politycznych
i gospodarczych. W éwczesnych czasach
najwickszym problemem na rynku bylo
brak dostepnosci nowoczesnych maszyn.
Sytuacja ta zmotywowata mnie, iz pierw-
szg wtryskarke w duzej czgéci zbudowatem
wraz z przyjaciéimi. Na pewno podjatem
whasciwg decyzje kierujac si¢ produkeja arty-
kutéw z tworzyw sztucznych wielokrotnego
uzytku. Sam produkowatem i sprzedawa-
tem pierwsze detale, a Zona byta ksiegowa.
Rozwéj naszej prywatnej firmy spowodo-
wal, iz zostata przeksztalcona w 2012 roku
w spétke jako Grupa Kon-Plast. Obecnie
posiadamy nowoczesng hale produkeyjno-
-magazynows o powierzchni ponad 7 tys.

J ak wygladaty poczatki Panstwa dziatal-

generujac przy tym wzrost sprzedazy.

mkw. i zatrudniamy okoto 160 os6b, wciaz
jednak jestesmy rodzinng firma z tradycjami
i polskim kapitatem.

Jaka jest dzis oferta Kon-Plast? Co obecnie
Panstwo oferujecie i do kogo targetowane
sq Wasze rozwigzania?

Grupa Kon-Plast specjalizuje si¢ w produk-
¢ji artykutéw do wyposazenia lokali han-
dlowych, oferujemy kosze sklepowe, listwy
cenowe, ramki, stojaki plakatowe i wiele
innych akcesoriéw niezbednych w handlu
do prawidtowego wyeksponowania towaru.
Duza czes¢ naszej produkeji stanowig po-
jemniki wielkogabarytowe, skrzyniopalety
typu big-box, skrzynki do magazynowania
i transportu towaréw. Posiadamy w ofer-
cie szeroka game artykutéw dla domu czy
ogrodu, a wsréd nich pojemniki do prze-
chowywania, wiadra, miski z nadrukiem.
Waznym aspektem rozwoju firmy jest takze
kooperacja — ustuga wtrysku na formach
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wtryskowych powierzonych. Dywersyfika-
¢ja zrédet przychodu powoduje, iz wspét-
pracujemy z wieloma klientami w Polsce
i Europie. Nasze produkty dostarczamy do
najwigkszych sieci handlowych renomowa-
nych marek, ale szanujemy takze $redniej
i matej wielkosci firmy, co zapewne wptywa
na stabilny rozwéj naszej spétki.

Realizujecie Panstwo zamdwienia na rzecz
nie tylko polskich, ale i najbardziej reno-
mowanych koncernéw europejskich. W jaki
sposdb udato sie to osiagnaé?

Grupa Kon-Plast nieustannie dostosowuje
potencjat przedsigbiorstwa do wymagan
wspdlczesnego rynku i zmiennych potrzeb
réznych grup klientéw. Wytwarzamy pro-
dukty technologia wtrysku oraz wyttacza-
nia. Posiadamy ponad 40 wtryskarek o sile
zwarcia od 40 do 4 000 ton. Dysponujemy
nowoczesnymi maszynami i urzadzeniami,
a gwarancjg ich efektywnego wykorzysta-
nia jest gruntowne doswiadczenie nie tylko
moje, ale i wykwalifikowanej kadry, ktéra
w niezmiennym sktadzie od wielu lat pracuje
na sukces naszej firmy. Atrybuty spétki to:
jakos¢ oferowanych produktéw, terminowos¢
w realizacji zleceni oraz konkurencyjne ceny.
Dodatkowym atutem jest miejsce potozenia
przedsiebiorstwa, poniewaz siedziba wraz
z halg produkeyjna i magazynowa znajdu-
je si¢ w logistycznym centrum Polski przy
autostradzie A2.

Zlecenia wykonywane sg od fazy projektu
wykonawczego do fazy produkgji. Jak prze-

biega wspétpraca z Paristwem w praktyce?
Posiadamy biuro konstrukeyjne wyposazone
W nowoczesne oprogramowanie oraz wiasna
narze¢dziownie. Wykonujemy formy wtry-
skowe, glowice, kalibratory. Dysponujemy
specjalistycznymi narzedziami do ekstruzji
listew cenowych, posiadamy urzadzenia do
zaginania arkuszy z PCV,PET,PMMA dla
réznych grubosci. Profile cenowe, stojaki,
kieszenie plakatowe, ostonki cenowe, wie-
le z tych produktéw przygotowujemy pod
indywidualne potrzeby sieci handlowych,
wedlug ustalonych parametréw. W praktyce
staramy si¢ dostosowad nasze dziatania do
indywidualnych potrzeb i preferencji klien-
ta, zapewniajac kompleksows obstuge na
kazdym etapie realizacji zlecenia. Naszym
celem jest zapewnienie wysokiej jako$ci pro-
duktéw oraz satysfakeji klienta z efektéw
naszej pracy.

Ktore z oferowanych rozwiazan sprzedaja
sie dzis najlepiej? Co je wyrdéznia?

Nasze przedsigbiorstwo jest liderem wéréd
producentéw artykutéw POS, specjalizuje-
my si¢ w produkcji koszy sklepowych i listew
cenowych. Kosze sklepowe i odpowiedni
system oznaczania cen stanowig niezbed-
ny element kazdego lokalu handlowego.
Posiadamy szeroki wachlarz pojemnosci
iwzornictwa koszy sklepowych oraz mamy
mozliwo$¢ identyfikacji wizualnej kosza
wedtug potrzeb danej sieci handlowej,
natomiast w zaleznosci od rodzaju pétki
sklepowej dostosowujemy odpowiedni profil
cenowy, jego wielko$¢, kolorystyke.

Jakimi metodami budujecie pozycje ryn-
kowa i na jakie aspekty zwracacie uwage
w rozmowach z potencjalnymi odbiorcami?
Budowanie pozycji rynkowej to proces wie-
loetapowy, ktéry wymaga strategicznego
podejscia i uwzglednienia réznych metod.
Podstaws jest doglebna analiza rynku, kon-
kurencji, ktéra pozwala zrozumie¢ otoczenie
biznesowe, potrzeby klientéw oraz luki na
rynku, co umozliwia dostosowanie oferty do
rzeczywistych potrzeb. Niezbedna jest takze
identyfikacja grup docelowych o podobnych
potrzebach i preferencjach, co umozliwia
skuteczniejsze dostosowanie produktéw
lub ustug oraz komunikacji marketingowej.
State doskonalenie naszego asortymentu,
wprowadzanie nowych rozwigzan na rynek
oraz reagowanie na zmieniajace si¢ potrzeby
klientéw to kluczowe elementy budowania
przewagi konkurencyjnej. Nieodzowne zna-
czenie ma takze komunikacja z klientem,
zrozumienie jego potrzeb i oczekiwarl.

Na przestrzeni lat zdobyliscie Panstwo sze-
reg wyréznien i nagréd. Ktdre z nich ciesza
Panstwa najbardziej?

Dynamiczny rozwéj spétki przyniést nam
splendor w postaci wielu nagréd i wyréz-
nieri. To zawsze powéd do radosci i dumy
z realizacji dobrze wykonywanych zadar.
W ostatnim czasie podczas jubileuszowej
edycji Plebiscytu Orty Polskiej Przedsi¢bior-
czoci otrzymatem wyréznienie ,Menadzer
20-lecia’i ,Firma 20-lecia”, co byto uhono-
rowaniem dokonari i sukceséw osiagnigtych
przez przedsiebiorstwo i ich menadzeréw
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HENRYK KAMINSKI
PREZES ZARZADU,
GRUPA KON-PLAST SP.Z O.0.

DOSWIADCZENIE ZAWODOWE:
Majac ponad czterdziesci lat zatozytem
swoj biznes, ktéry okazat sie sukcesem. Od
poczatku samodzielnie zarzadzatem firma.
Obecnie, pomimo iz jestem Prezesem
Zarzadu spdtki rodzinnej, stoje zawsze na
strazy kazdego etapu produkgji i nadzoruje
nie tylko kluczowe zadania firmy, ale takze
szukam nowoczesnych ekologicznych
rozwigzan, zgodnych z oczekiwaniami
wspobtczesnego rynku.

JAKA JEST PANA DEWIZA ZYCIOWA?
Nie ma rzeczy niemozliwych, wszystko jest
kwestig czasu.

NAWYKI DECYDUJACE O SUKCESIE?...
Updr i konsekwentne dazenie do celu.

CO CENI PAN W LUDZIACH?
Uczciwos¢ i pracowitosc.

NA CO LUDZIE POWINNI ZWRACAC

WIEKSZA UWAGE W SWOIM ZYCIU?
Ludzie powinni dba¢ o pogode ducha,
zdrowe odzywianie i aktywnosc fizyczna.

CO PANA WYJATKOWO PASJONUJE?
Muzyka klasyczna.

JESLI ZWIERZAK W DOMU, TO JAKI?
Kot.

JAKI FILM, ZAPADL PANU W PAMIEC?
"Daleko od szosy".

KULTURA W CZASIE WOLNYM?
Koncert lub teatr.

w oparciu o pelne poszanowanie norm
etyki oraz standardéw najwyzszej jakosci.
Wezesniej otrzymatem m. in. ,Osobowosé
30-lecia Wolnosci RP”, Rekomendowana
Marka Polskiej Gospodarki. Po raz kolejny
zostaliémy takze Laureatem Diamentéw
Forbesa, co stanowi potwierdzenie wiary-
godnosci i dynamicznego rozwoju Grupy
Kon-Plast Sp.z 0.0. Duzym wyréznieniem
jest takze nagroda Gazele Biznesu otrzyma-
na w roku 2023, ranking ten promuje firmy,
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MIEJSCE, KTORE CHETNIE ODWIEDZILBY
PAN PO RAZ KOLEJNY...
Azja.

PREFEROWANY WYPOCZYNEK?
Wypoczynek, a co to jest? [smiech] ...
Podréze

ULUBIONY SAMOCHOD?
BMW. Od zawsze

ktére dziataja w sposob transparentny. Stad
przedsiebiorstwa, ktére si¢ w nim znajduja to
nie tylko sprawdzone, kwalifikowane i wia-
rygodne firmy, ale takze takie, ktére preferuja
solidno$¢ i jawno$¢ dziatania, tym bardziej
jest to dla mnie duze uznanie. Wyzwaniem
i duzym osiggnieciem byto takze uzyskanie
Certyfikatu zakupu 100% zielonej energii na
rok 2024, co jest potwierdzeniem, ze Gru-
pa Kon-Plast Sp. z o.0. $wiadomie chroni
srodowisko naturalne dzieki skorzystaniu

NAJLEPSZY OBIAD TO..
Ten zjedzony z rodzing.

JAKIEJ MUZYKI NAJCHETNIEJ PAN
SLUCHA?
Najchetniej stucham muzyki klasyczne;j.

CHCIALBYM OPANOWAC DO
PERFEKCJI...
Gre na skrzypcach.

z oferty w 100% z odnawialnych zrédet
energii zakupionej na rok 2024.

Nieodzownym aspektem dzisiejszej dziatal-
nosci biznesowej jest Swiadomosc ekologicz-
na. Czy i w jaki sposéb Paristwa produkty sa
przyjazne dla srodowiska?

Dziatalnos¢ spotki jest prowadzona
z poszanowaniem zasad ochrony $rodo-
wiska naturalnego. Wprowadzamy dzia-
tania proekologiczne poprzez inwestycje
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w energooszczedne maszyny i przyjazne
srodowisku technologie. Nie generujemy od-
padéw, w stu procentach zawracamy odpad
poprodukeyjny i stosujemy regranulaty przy
kolejnej produkeji. Wykorzystujemy réwniez
energie pochodzacg ze Zrédet odnawialnych,
na co dowodem jest uzyskany certyfikat
energetyczny. Aby by¢ bardziej konkurencyj-
nym, usprawniamy takze swoje procesy po-
przez wprowadzanie automatyzacji. Jestesmy
w petni $wiadomi, ze zréwnowazony rozwéj
jest kluczowym wyzwaniem dla wspétcze-
snego $wiata. Dlatego tez, w odpowiedzi na
aktualne trendy rynkowe i wyzwania stawia-
ne przez nowe, coraz bardziej rygorystyczne
przepisy, wprowadzili$my szereg produktéw,
ktére pomagaja naszym klientom osiagnaé¢
ten cel i zmniejszy¢ negatywny wplyw na
srodowisko. W naszej ofercie znajduje si¢
szeroki wybér zréwnowazonych rozwig-
zan, naleza do nich eko kosze sklepowe,
eko wiadra, pojemniki do przechowywania,
listwy cenowe, ktére réwniez mogg zawie-
ra¢ ekologiczne komponenty. Wybér koszy
sklepowych i innych artykutéw z recyklingu
przynosi wiele korzysci dla biznesu, $rodo-
wiska i spoteczeristwa. Pomaga ograniczy¢
zuzycie surowcéw naturalnych oraz ilo§é
odpadéw powstatych w procesie produk-
¢ji. Jestesmy przekonani, ze zréwnowazony
rozwdj jest droga przysziosci. Dlatego nadal
rozwijamy nasza oferte i dziatania w tym
zakresie, aby pomaga¢ naszym klientom
osiagaé ten cel.

Jakie sa gtéwne wyzwania, z ktérymi Pan-
stwa firma musi sie obecnie zmagac¢ na ryn-
ku artykutéw POS? Co jest najtrudniejsze
w Paristwa pracy?

Materiaty POS odgrywaja bardzo wazna
role w efektywnym promowaniu marki
i oferowanych przez nig produktéw. Branza
POS czyli narzedzia i materiaty reklamowe
w miejscach sprzedazy przechodza inten-
sywne zmiany. Do tradycyjnych systeméw
oznaczania cen dotaczyly nowoczesne tech-
nologie bezprzewodowe, urzadzenia i aplika-
cje mobilne oraz postepujaca automatyzacja
procesu sprzedazy. Na pewno przyciaga to
uwage, dostarcza wielu niezb¢dnych infor-
macji klientom. Dynamiczny rozwdj nastapit
réwniez w branzy e-commerce, co staje si¢
szansg jak i zagrozeniem dla wielu firm, a za-
kupy on-line rozwijaja si¢ w coraz wigkszym
stopniu. Handel internetowy zyskat duza
popularno$¢ wraz ze wzrostem technologii
informacyjnych i komunikacyjnych, a zara-
zem wzrostem osob korzystajacych z sieci,
gdzie transakcji mozna dokona¢ szybko
i wygodnie. Mniejsze znaczenie tradycyj-
nego kanatu sprzedazy nie musi stanowi¢
duzego zagrozenia dla branzy materiatéw
POS, a jedynie jego rozwdj, kreatywnos¢,
indywidualizm. Wielu klientéw przed do-
konaniem zakupu przez internet powraca do
sklepu stacjonarnego, sprawdza towar, jego
jako$¢, ceng, wige prezentacja produktéw ma
wecigz ogromne znaczenie. Sieci handlowe
tworzac hybrydowy system sprzedazy mu-
szg W szczegdlny sposob zwrdci¢ uwage na
materialy promocyjne do ekspozycji swoich
produktéw, skutecznie przyciagajac uwage
klientéw i wplywajac na decyzje zakupowe
generujac przy tym wzrost sprzedazy.

Czy Kon-Plast planuje rozwdj swojej oferty
o nowe produkty lub ustugi zwigzane z bran-
23 RETAIL w najblizszej przysztosci? Jak wy-

gladaja Panistwa plany na najblizsze lata?
Sytuacja na rynku jest zmienna, sztuka jest
umiejetnos¢ reagowania na biezace tematy,
stawiane wyzwania i oczekiwania rynko-
we, a zapotrzebowanie na rynku naszych
produktéw jest bardzo duze, stad caty czas
inwestujemy w nowoczesny energooszczed-
ny park maszynowy, wykorzystujemy auto-
matyzacje, tworzymy nowe miejsca pracy.
Aby by¢ konkurencyjnym, artykuty ktére
oferujemy muszg by¢ dostosowane do in-
dywidualnych potrzeb naszych klientéw.
Istotg jest personalizacja materialéw POS
i produkcja niestandardowych rozwigzan.
Nasza firme wyréznia indywidualne podej-
$cie do klienta, otwarto$¢ na nowe projekty.
Waznym jest takze trwatosc i jakos¢ naszych
produktéw, przy zachowaniu korzystnych
cen. Dla klienta istotnym jest takze zréwno-
wazony rozwdj i troska o srodowisko, gdzie
topowe produkty to takie, ktére wytwarzane
sa W sposéb odpowiedzialny i z poszano-
waniem §rodowiska naturalnego w petni
podlegajace recyklingowi. W tej dziedzinie
réwniez zapewniamy o naszych eko pro-
duktach. Proekologiczne dziatania sg co
raz bardziej widoczne w biznesie i bardzo
nas cieszy, ze z wickszym zaangazowaniem
dbamy o naszg planete i wybieramy artykuty
wielokrotnego uzytku oraz podlegajace re-
cyklingowi. Zréwnowazony rozwdj to nie
tylko modny trend, ale obowiazek kazdego
odpowiedzialnego przedsigbiorcy.

Dziekujemy za rozmowe.
Drzigkuje.

www.konplast.com.pl
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